
参加費
【通常価格】

5,000円

2025年

製造業 飲食店 エステ・整体

1円もかけずにお客も利益も増える！

10月3日（火）開催　【20席限定】

【利益の設計図】とは？

1つの図を理解するだけであなたの会社も利益が増える！

参加者には
【利益の設計図】

成功事例ブック（非売品）
進呈

10 （火）

14:00〜16:00 定員20名先着順

1,000円
（税込）

月 3 日

特別
価格

場所：山梨地域づくり交流センター

〒400-0031 山梨県甲府市丸の内２丁目３５−１

駐車場：１８台　※停められない場合は近隣駐車場をご利用ください。

10月2日（月）まで

特におすすめの業界です。

売上を追いかける前に、社長が学ぶべき戦略をお

伝えします！



集客の伸び悩みを具体的な方法で打破したい。

1円もかけずに「お客」も「利益」も増えるメカニズム
・・・・・・・　　　　

■見込客が“集まる仕組”を強化できる！

■“選ばれる理由”が明確化できる！

■“再来店・再購入”の仕組が構築できる！

■集客コストをかけずに売上がアップ！

“受注力”の改善 “納品力”の改善

■“スピーディーな納品体制”が構築できる！

■“無駄な手間・原価”の徹底排除ができる！

■業務が見える化・標準化し、属人化から脱却

“ 利 益 の 設 計 図 ” を 手 に 入 れ た 結 果 …

１店舗、役員報酬４００万円の会社が、３年で７店舗、

役員給与2,２００万円に急成長！今では全国展開まで拡大！
・上得意客に集中的にアプローチするだけで集客数倍増！

・５Sに集中的に取り組んだだけで、納品スピードが抜本的に改善され業績改善！

・完全予約制にした結果、食品ロスを解消し、赤字から黒字にV字回復した飲食店！

自動車整備業
男性

飲食店経営
女性

自分では気づけなかった目からウロコの集客方

法に気付くことが出来ました。今、何に最も注

力すべきか理解できたので、それを明日からの

経営に役立たせていきます。

常連のお得意様へのアプローチをはじめ、自

分自身の強みを活かすにはどうしたらいいか

改めて考える機会になりました。

1984年山梨県忍野村生まれ。

年間100件を超える経営相談を手掛け、数々の企業の業績アップを実現。

税理士としてのキャリアを通じて、「中小企業の活性化こそが日本全体の経済成

長の鍵である」という強い信念を抱いている。

これまでの経験をもとに、収益力を飛躍的に向上させる30項目に渡る「独自の

収益改善メソッド」を開発。このメソッドにより、多くの企業が原価高騰時代

でも安定した利益を確保することが可能となっている。

2023年、東京から地元山梨に拠点を移し、独立開業。税理士業界では他に類を

見ない「利益の設計図」を導入する支援を行っている。

とにかくお金をかけずに利益を上げたい。 簡単で再現性のある改善策を今日から実践したい。

売上はあるのに、なぜか手元にお金が残らない。

後藤綜合経営事務所

利益改善コンサルタント
税理士

後藤真吾

お申込みはQRコード・メール・FAX ホームページ


